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烟台民意通热线
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本报讯（YMG全媒体记者
张孙小娱 摄影报道）金秋九月，
莱山区大学城迎来全面返校季，
十余万师生回归校园，带动周边
商圈休闲消费快速回暖。褪去暑
期外来游客消费热潮，本地青年
群体成为消费主力，让沉浸式、慢
节奏的DIY手工体验悄然走红，
成为新晋休闲潮流。

记者近期走访城区商圈发
现，多家手工DIY门店客流稳步
攀升，周末普遍出现满座、预约排
队现象。银饰制作、拼豆、香水制
作、手工皂、石膏娃娃等多元潮流
手作体验营业的火热，折射出当
代青年消费的全新转变：相较于
同质化工业成品，饱含温度、专属
记忆的体验式情感消费，已成为
消费新主流。

本报讯（YMG全媒体记者 宋晓娜
摄影报道）在中秋佳节来临之际，芝罘区福
源路社区组织辖区居民开展“巧手做月饼
邻里话团圆”活动。

社区工作人员提前准备好了冰皮、各
类馅料、模具、一次性手套等材料和工具，
营造出温馨浓厚的节日氛围。

随后，工作人员向大家简单讲解了中
秋节的传统习俗、由来以及月饼的制作步
骤和注意事项。

制作环节，家长与孩子默契配合、携手
协作。揉皮、包馅、搓圆、压模，大家有条不
紊地完成每一道工序。现场欢声笑语不断。

本报讯（YMG全媒体记者 宋晓娜
通讯员 王贝贝 摄影报道）近日，芝罘区华
信社区联合招商银行烟台幸福路支行组织
托特包DIY活动，吸引社区居民参与。

活动开始前，工作人员提前准备好纯
色帆布包、艺术贴纸、胶水、毛刷、丝巾等制
作材料，参与者自由挑选喜爱的贴纸图
案。在工作人员的讲解和示范指导下，大
家裁剪素材、拼贴图案、抚平贴边，再系上
丝巾加以装饰。

一步步操作下来，朴素的帆布包变得
精致文艺。每一件作品都承载着大家美好
的期许。

下一步，华信社区将持续开展多样化
文体美育活动，丰富居民文化生活，持续营
造邻里和睦、温暖向善的社区氛围。

本报讯（YMG全媒体记者 宋晓娜
通讯员 董怡 摄影报道）近日，芝罘区西牟
社区开展“椿风入扇 烧箔绘童心”烧箔扇
非遗体验活动。

社工提前为大家准备好了空白团扇、
金箔材料、烧箔工具等全套物料，并向孩子
们讲解了烧箔技艺的历史渊源，还展示了
多幅精美的烧箔扇成品，金光流转的图案
引得孩子们连连惊叹。

进入实操环节，孩子们在社工、志愿者
的指导下，小心翼翼地将金箔撕成细碎的
形状，按照自己的创意，在扇面上拼贴出祥
云、小花、葫芦等图案，很快变成独一无二
的非遗手工作品。

开学季手工体验热度攀升
烟台年轻群体解锁情感消费新范式

当下消费市场中，工业化量产饰品、
文创产品琳琅满目，但同质化严重、毫无
温度的流水线商品，早已无法满足当代
年轻人的消费诉求。越来越多消费者愿
意为“时间、心意、专属感”付费，主打沉
浸式创作、情感寄托的DIY手工体验，正
式成为青年消费市场的新兴风口，这也
是小店持续走红的核心密码。

“DIY手工的核心价值，从来不在
于成品本身，而是创作过程中倾注的心
意与独家记忆。”徐凤翔介绍，店里有一
面许愿墙，留存着数千名顾客的温情故
事，成为独特的情感载体。不少情侣专
程到店，耗时两三个小时亲手打磨求
婚、纪念日银戒，将真挚爱意镌刻在银
器纹路中；年轻消费者将自家宠物、烟
台风景等专属画面转化为拼豆图案，制

成挂件、摆件珍藏；同窗、好友结伴创
作，定格青春陪伴的美好瞬间。即便手
工成品带有细微匠人痕迹，这份独一无
二的真诚与温度，也是流水线商品无法
复刻的核心价值。

针对持续火爆的拼豆项目，店内持
续更新全网热门素材库，配齐立体转轴、
悬浮挂件、创意配饰等全套配件，熟练掌
握新式高温熨烫、立体拼接等工艺，每月
更新数十款新潮玩法，紧跟网红潮流、贴
合年轻人审美。DIY手工业态的走红，不
仅丰富了城市轻休闲消费场景，更承载
着年轻人解压治愈、留存美好、珍视情感
的精神需求。随着本地文创消费持续升
级，这类有温度、有创意、有情怀的沉浸式
体验业态，将持续激活烟台休闲消费活
力，成为城市青年消费的长效新风向。

近年来，烟台手工DIY赛道入局者
持续增多，多数单一业态门店受成本波
动、客流不稳定影响，经营压力逐年增大，
以市场为导向灵活调整经营策略，凭借精
细化运营和持续创新方能站稳市场。

伊芘芬尼门店负责人徐凤翔介绍，
品牌进驻烟台初期，主打小众银饰戒指
DIY，凭借新颖的手工定制模式、丰富的
款式储备快速打开本地市场。但近两年
贵金属市场价格大幅波动，白银原材料
成本较往年翻倍上涨，让门店陷入两难
困境：涨价会直接流失对价格敏感的学
生核心客群，不涨价则几乎无利润空间，
单一业态的抗风险短板彻底暴露。在行
业大环境影响下，全国多家同类连锁门
店均面临经营承压问题。

为突破发展瓶颈，徐凤翔主动对接
品牌总部，结合烟台大学城以年轻客群
为主的消费特征，率先启动业态升级。
在保留核心银饰DIY业务的基础上，紧
跟全网手工潮流，一次性新增拼豆艺术
创作、立体石膏彩绘、定制香薰、手工香
水、葡萄皂制作等十余项热门项目，实现
从“单一银饰定制店”到“全品类青年手
工体验馆”的全面转型。同时针对学生
群体推出多款百元内平价团购套餐，兼
顾零基础新手体验需求，同时保留数百
元高端私人银饰定制服务，全品类明码
标价，适配不同消费层级需求。

门店同时推出专属权益，所有到店
制作的银饰均可享受终身免费服务，无
论是氧化发黑、轻微变形还是日常磨损，

均可免费清洗、保养与维修，长期稳定的
售后体验沉淀了大批忠实客群。

除此之外，门店还积极拓宽消费场
景，年均承接20余场企业团建、校园社
团包场等团体活动，可提供上门教学、专
属物料定制等一站式服务，有效弥补淡
季客流缺口，保障全年经营平稳有序。

每年9月都是大学城商圈的消费重
启节点。位于清泉路的伊芘芬尼银饰拼
豆DIY工坊近期客流稳步攀升，店内随
处可见治愈满满的创作场景：新生结伴
围坐制作拼豆摆件，将校园元素、潮流图
案亲手拼凑成型；情侣两两相对，专注打
磨银戒纹路、镌刻专属字母与日期；家长
带着小朋友耐心拼接图案、熨烫定型，享
受温馨的亲子时光。

80后创业者徐凤翔介绍，受新生军
训、校园社团筹备、班级团建等因素影
响，9月上旬门店客流处于稳步回升阶
段，待中秋、国庆双节来临，高校课余生

活全面丰富后，手工体验市场将迎来年
度第二轮消费高峰。

不同于奶茶、快餐等即时性快消费，
DIY手工主打1-3小时沉浸式体验，慢
节奏、高互动、强专属感的特点，完美适
配年轻人课余放松、轻社交的需求。据
门店最新开学季经营数据统计，日常工
作日日均接待30-40单，周末客流翻倍，
峰值单日订单可达70-80单。区别于普
通零售单客消费，该店近90%订单为双
人及以上同行，以同学结伴、情侣约会、
亲子家庭为主。

在项目热度分布上，潮流拼豆具有

低门槛、高创意、趣味性强的优势，适用
于全年龄段客群，订单占比超过55%。
此外，仪式感满满的银饰DIY稳居第二，
占比约40%，是情侣纪念、节日送礼的热
门选择；香水调配、手工皂、石膏娃娃等
轻手工项目，凭借几十元的平价亲民定
价，补齐了轻量化休闲消费需求，构成多
层次消费矩阵。

除本地年轻客群外，美团、抖音等本
地生活平台数据显示，该店综合评分稳
居辖区手工DIY品类前列，每月吸引数
百名来烟游客打卡，让小众手工体验成
为烟台城市微文旅的特色内容。

体验为王，手工手作成为年轻人社交新载体

顺势迭代，小店动态转型破解经营难题

潮流新生，情感消费引领行业新风向

福源路社区：
邻里巧手做月饼

华信社区：
居民DIY托特包

西牟社区：
体验非遗烧箔扇


