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当然，目前活跃在直播间的明星，
不少已经选择转型，或以直播带货为
主业，演戏为副业，贾乃亮就是其中一
位。据悉，他的工作重心已转移到带
货中，直播间卖的是日用百货、零食、
个人洗护等产品，适应大众需求。此
外，带货时还常邀请明星好友加持，最
近谭松韵、撒贝宁都去联动过，买东西

顺便追星，也是此类直播间的优势。
业内人士认为，目前在直播带货

行业中仍在坚持并且如鱼得水的，
更多是有 MCN(一种新型的网络媒
体运营模式)机构在幕后操盘的腰
部明星。

贾乃亮所在遥望科技的CEO谢
如栋就曾透露，他们更倾向于挑选专

业过硬、配合度高、抗压能力强的腰部
明星担任主播，以便双方能有时间共
同学习供应链、电商方面的知识。

随着直播电商发展迈入存量阶
段，在头部网红主播占领着统治性地
位的生态中，明星也急需找到那条更
适合自己且走得扎实的路径。

据《扬子晚报》

大批明星从直播带货中“撤退”

据新华社电 近日，由青海省藏医药研
究院编纂完成、民族出版社编辑出版的《藏
医药大典》续编（20卷）正式出版发行。这
是继《藏医药大典》（60卷）出版后，在藏医
药古籍文献研究领域取得的又一重大原创
性科研成果。

《藏医药大典》续编全书20卷，附总目
1卷，1700万字，精选了292部藏医药经典
古籍和近现代论著，分为藏医学史、古代医
籍、四部医典、临床医著、药物识别、药物方
剂、药材炮制、仪轨颂词等8部45集，内容
涵盖藏医药从萌芽时期、奠基时期、发展时
期、争鸣时期、繁荣时期、振兴时期至今
2900多年的历史，系统完整展示了藏医学
深厚的理论体系和丰富的实践经验，是对
藏医学这一中华医学宝藏的又一次深度挖
掘和精华传承。

青海省藏医药研究院党支部书记、院
长卡着杰表示，经过10余年的潜心研究，
《藏医药大典》续编（20卷）终于问世，使《藏
医药大典》总量达到80卷，成为迄今藏医药
古籍文献研究领域编纂出版的规模最大、内
容最全、水平最高的藏医药学专著，将为藏
医药传承、创新、发展发挥更大作用。

藏医药古籍文献《藏医药大典》续编

《藏医药大典》续编
出版发行

电影《饥饿
游戏：鸣鸟与蛇
之歌》日前分别
在北京与南京
两地举行中国
首映礼，与观众
提前见面。影
片将于今日全
球同步上映。

首映礼上
播放了影片男
主角斯诺的扮
演者汤姆·布莱
斯和导演弗朗

西斯·劳伦斯的独家问候视频，二人不仅向
首批观影的中国观众表达了诚挚问候，同
时表示《饥饿游戏：鸣鸟与蛇之歌》是一部
游戏规则不同于以往的全新影片，尤其在
人物关系设定上增添了新的看点。导演弗
朗西斯·劳伦斯表示：“这一次残酷游戏的难
度再次升级，导师与贡品成为命运相依的
生死搭档。”

电影中，男主角斯诺从一位内心纯善、
试图用个人力量对抗竞技规则的少年，逐
步堕落为眼中尽是杀戮的“恶魔”，这一角
色设定成为影片一大亮点。故事对于人性
与善恶的表达与呈现激发了观众的思考，
有观众忍不住感叹：“影片里塑造的人物形
象非常立体，对于人性善恶博弈的表达也
令人印象深刻。” 仲新

近日，获得“刘德华2024年中国
内地巡回演唱会”独家举办权的红地
毯控股有限公司发布声明函，官宣刘
德华巡回演唱会将于明年7月至9月
途经上海、广州、北京、南京、杭州、成
都、深圳和重庆。具体演出时间及举
办场馆，将由落地统筹方确认。

刘德华出道40余年，从第一张专
辑《只知道此刻爱你》开始，发行过上
百张唱片，演唱过1000多首歌曲。

2018年年底，刘德华“My Love”
演唱会在香港开启，原计划有数十场
演出，但唱到第14场时，因为刘德华
突然失声导致演唱会被迫中断，之后
的演唱会计划随之取消。

2022年9月3日，刘德华在线上
开启歌友会，仅半小时观看人数破
亿。晚上10点演出结束后，观看总人
次达到了3.5亿，一度打破线上演出的
纪录。

此外，由宁浩执导、刘德华领衔主
演的优雅喜剧电影《红毯先生》宣布改
档至2024 年 2 月 10 日（大年初一）
全国上映，这也成为第一部正式定
档 2024 年大年初一的影片。影片
发布的“大年初一见”特别视频“开
创了一种很新的官宣方式”，视频中，
宁浩和刘德华电话连线，两人用“优
雅”的姿态将影片荒诞现实的气质展
现得惟妙惟肖。 综合

《饥饿游戏：鸣鸟与蛇之歌》
今日上映

“双11”带货数据刷新，但明星带货降温了？

众多带货明星中，贾乃亮的成绩
相当醒目，他所属的遥望科技公布的
数据显示,贾乃亮今年“双11”总销售
额13.6亿元，同比增幅超过300%，创
下明星主播销售额的纪录，稳居抖音
带货总榜第一名。而在去年，贾乃亮
直播带货的销售数据是3.2亿元。

在另一个电商平台小红书上，明
星章小蕙和董洁则成为当之无愧的
头部带货主播，两人成交额均破亿
元。另外，明星伊能静、戚薇的成交
额也很不错。

不过，相较于前几年大量一线、二

线明星进入直播间转型带货时的盛
况，今年的明星带货明显开始降温了，
许多风光一时的明星带货主播悄悄没
了声音。2019年，知名主持人李湘开
启个人直播带货首秀，算是娱乐圈知
名艺人“吃螃蟹”第一人。首秀成绩
非常不错，百万粉丝让她成为头部带
货主播，但如今李湘已经非常久没有
直播带货了，8月份她发微博称自己
已经退休了，未来生活的重心会放在
家庭上。

2020年，大量明星放下身段进入
直播间，至少有500位艺人开启带货

首秀，包括刘涛、陈赫、秦海璐、黄圣依
等知名度非常高的艺人，这一年，也被
业内称为明星艺人直播带货元年。比
如刘涛，作为曾经的聚划算官方优选
官，2020年她以小时候的乳名“刘一
刀”的身份入驻淘宝直播，其直播首秀
的商品交易总额就突破了1.48亿元。
有媒体报道称，刘涛在淘宝直播带货2
年，净赚2亿-3亿元。

但今年情况变了，刘涛、秦海璐、
陈赫等都已从直播间销声匿迹，相继
离开了这个领域，其中不少明星已进
组拍摄新剧。

翻车风险不小，明星开始回归本行

明星利用名气流量变现，曾出现
由于带货不够专业而翻车的新闻。当
下告别野蛮无序生长的上半场，直播
带货行业走向规范化发展的下半场。
今年“双11”期间，贾乃亮带货也曾被
指“割粉丝韭菜”，同款羽绒服价格高
于淘宝。今年10月还有报道称，贾乃
亮直播间美容仪品牌被指比线下渠道
贵1600元，话题还一度冲上热搜。如
何面对问题，妥善地解决问题，留住粉
丝，是带货明星面临的必修课。11月
12日，贾乃亮在社交平台发布的视频
中提到，这个“双11”受到了质疑，“但
我对我的机制有着绝对的信心……我
想要做得更好，把更优惠的东西带给
大家”。

近3年来的直播带货热中，不少明
星艺人由于不善于带货和商品品质问
题，出现人设翻车、直播翻车。大部分
明星未脱离主播般叫卖式的带货模

式，在此过程中，虚假宣传、售卖假
货成了明星带货最致命的标
签。消费者觉得被“割韭
菜”，明星则失去了信誉，最
终损害了个人的公众形
象。而且不少明星艺人带
货销量和他们的咖位严重
不符，这些因素都让一大批
明星艺人选择退出直播
间。当下形势大好但有钱
不赚，或许也是不少明星
爱惜羽毛的选择。

更为现实的原因是，
随着影视和演出的机会增
多，在有限的时间和精力下，
需要高投入度的直播带货自
然不是最优之选。以刘涛为例，
根据豆瓣数据显示，2020年刘涛
出演的影视作品仅有2部，2023年
已上映和待映作品则有5部。

留守直播间的明星，转型需背靠专业团队

刘德华巡回演唱会明年启动

随着2023年“双11”落幕，各家主播的“战绩”也相继出炉。除了活跃在电商直播
界的头部主播外，今年明星直播带货情况也引发人们讨论。贾乃亮所属的遥望科技公
布的数据显示，今年“双11”总销售额超13.6亿元，创下明星主播销售额的纪录。但也
有一种声音称，大批明星正在从直播带货中“撤退”。


