
2023年2月21日，这一天
正是农历二月初二“龙抬头”。
烟台又一家实力金店——志鑫
金行，于南大街西首正式开
业。金光璀璨，珠光宝气。在
这个特别的日子里，志鑫金行
宛如为这条古老而又繁华的街
道“画龙点睛”。

自古以来，金行就属于重资
产实体行业，非有大魄力之人轻
易不为。难得的是，志鑫金行董
事长江志新，却是一名白手起家
的“90后”。他的一部创业史，如
逆水行舟，“诚”为舵，“勤”做帆，
激流勇进，而终行黄金大道，一
路花团锦簇，光芒耀眼。

海岳尚可倾，吐诺终不移

江志新祖籍山东蓬莱，
1991年出生于哈尔滨一个普通
农户家庭，上有3个姐姐，他的
出生，为这个生活拮据的家庭，
带来了欣喜，也带来了希望。

农村里长大的孩子，很早
就想着如何出人头地。江志新
同样向往大城市的生活，或读
书、或打工，江志新选择了后
者，他18岁就背井离乡，来到烟
台投奔发小。

初来乍到，没有了父母与姐
姐的呵护疼爱，江志新如履薄
冰。发小虽早他几年出来闯荡，
但也没搞出点名堂，两个人的兜
比脸都干净，往往一包“小辣
妹”、几个干馒头吃好几天，两个
人经常蹲在火车站，看着回乡的
列车，走也不是，留也不是。

过了好一段吃了上顿没下
顿的日子，江志新终于找到一
份建筑工地的工作。每天卖体
力裁切钢筋，风吹雨打，皮肤晒
得黝黑，累是累了点，但好歹有
了收入，不用再饿肚子了。日子

稍稍安稳，江志新也越发干得卖
力。同他一起的工友，不少都大
他十几岁，看着江志新年纪轻轻
不忍心，就开导他寻求更大的发
展，同样是一双手，与其整天裁
钢筋，不如去干一番事业，搏一
个更光明的前途。

赠人千金，不如指人一路。
江志新虽然书读的不多，

但贵在懂事早，脑子活泛，性格
坚韧，加之做人真诚、朋友交
心，很快就找到了一个批发水
果蔬菜的门路。那时候，他每
天凌晨就跑到烟台红利市场，
忙到下午两三点，又到街边摆大
排档，为了这第一份事业，他好
像有使不完的劲，一天只睡两三
个小时。很多人都对这个踏实
肯干的小伙子青睐有加，这期间
他也认识了不少新朋友。对朋
友他都诚心以待，谁有困难也
都愿意找他帮忙。

一次，有个朋友找江志新借
钱，江志新想也没想就答应了，但
回头发现自己钱也不够。江志新
是农村出来的，诚信是他最为朴素
的底色。他没有跟朋友说明情况，
而是给自己的姐姐拨去了电话。

“姐，我想借点钱。”“借钱
干啥？”“再借给朋友。”

一句话，让电话那头的姐
姐哭笑不得，也不知道该怎么
去评价自己这个弟弟。

正所谓：“言不信者行不果。”
江志新以“诚”立人的价值

观，让他在异地他乡得到了广
泛认可，也成为之后他能草根
逆袭的关键内核。

万树江边杏，新开一夜风

2013年，积极上进的江志
新凭借自己的勤劳与付出，终
于在烟台买下了人生第一所房

子。家有了，人脉也积累了，他
希望自己的事业也能百尺竿头
更进一步。

2015年，响应国家“预防大
于治疗”号召，江志新紧跟趋势
开始涉足大健康产业。2017年
尝试自己开公司，但由于缺乏
经验，没赚到反而赔了钱。

经历这一次挫败，江志新
并没有心灰意冷。在朋友的介
绍下，他接触到了金融外汇，从
此一发不可收拾。

用江志新的话说，对于金
融行业，他一上手就觉得喜
欢。越喜欢，他就愿意钻研，很
快就能上手操作，虽然有风险，
但同时回报也大，赚到的钱是
他当年搞水果批发想都不敢想
的，有时候一晚上就能挣到
1000美元。

江志新尝到了甜头，甚至
有些心潮澎湃，曾经的穷小子，
此时就像发现了新大陆，急于
掘到人生的第一桶金。

他开始向朋友募集资金，
准备大干一场。因为平日里江
志新的信誉有口皆碑，朋友很
快给他凑了100万元。江志新
不敢怠慢，因为过过穷日子，他
知道赚钱都不容易，便许诺，如
果赔了钱，他来兜底，一分不
少，都还给大家。

这次可以说是孤注一掷，
但命运捉弄，结结实实给了江
志新当头一棒。仅仅两个半
月，总计200万元的资金赔了
个精光，事后他越想越不对劲，
亲自跑到杭州，才发现交易平
台是假的，自己上当受骗了。

如坠冰窟的江志新，此时
先想到的是把朋友的钱还上。
他强打精神，含泪卖掉了自己
辛苦买来的房子还债，最终朋
友们只是虚惊一场，江志新却
默默一个人扛下了所有。

这一次挫败，几乎就要将
这个血气方刚的男人击垮，消
沉、颓废，江志新真真切切体会
到了命运的反复无常。

往往只有经历过失败才能
获得更大的成功。江志新咬紧牙
关振作起来，自己还年轻，这就是
最大的资本，机会多多，屡战屡败
不可怕，成功一次就够了。

因为对金融行业天生具备
职业敏感性，江志新毅然决定，

从哪里跌倒就从哪里爬起来。
吃过一次大亏，江志新明白一
定要选正规平台，有证监会监
管的平台才可以放心交易。朋
友们也都相信他的人品和水
平，都表示有好的金融项目，也
愿意继续跟着一起干。

一改曾经的心浮气躁，沉
着冷静加持的江志新，这一次
漂亮地杀了个回马枪。短短时
间，从几十万元，到几百万元，
直至上千万元，如一夜春风，百
花盛开。江志新越挫越勇，终
于踏上了人生的第一个巅峰。

星垂平野阔，月涌大江流

金融行业中如鱼得水，江
志新却没有选择进一步高歌猛
进。他是个极为孝顺的孩子，
不想再让父母和亲人为他担惊
受怕。2020年起，江志新开始
投资金矿，重新规划事业版图，
向实体经济进军。

如今，来到位于南大街西
首银座大厦一楼的志鑫金行，
珠光宝气、时尚别致的黄金珠
宝玉器让人爱不释手。热情的
工作人员会自信地告诉你，黄
金饰品都是志鑫金行自有金矿
产出的，从源头开始，自主把
控，确保品质。

黄金有价，诚意无价。要
干就实实在在童叟无欺，让消
费者真真切切感受到这份“诚
意”，这就是江志新开办金行首
要的标准与尺度。

为了将这份诚意落到实
处，志鑫金行已在国内招远成
立矿业公司、国外老挝沙拉坎
东部铜多金属矿带成立采金炼

金基地，在江志新的布局下，产
业实现了勘采、制作、销售一体
化，为志鑫金行黄金开发提供
可靠保障。

同时，为尽可能地降低市
民对黄金的消费成本，江志新
还推出新一代黄金消费模型
——“志鑫金行品牌金条”，消
费者可私人订制，周期内可原
价回购，并有不同的模式可供
选择，以满足广大市民对黄金
消费的多样化需求。

除了一个“诚”字，江志新
对自己的员工的另一个要求就
是“孝”。

在他的眼中，孝心与感恩，是
做人的根本。平日里无论多忙，江
志新都会抽空回老家看望父母，事
业稳定之后，他还每年给村里70
岁以上的老人送去米面福利。

人心都是相通的。江志新
的创业经历告诉他，只要真心
付出，总有回报。志鑫金行开
业期间，还特别推出黄金玉器
免费“戴”回家活动，江志新愿
意以这样的方式，将自己的诚
意传递给每一位顾客。

对于志鑫金行未来发展，
江志新信心满满。他说，除了
烟台之外，在日照、哈尔滨等地
也已经完成金行布局，将用3年
的时间，在全国范围内推进“百
城千店·金行计划”，打造品牌
连锁店，快速打开市场，完成预
订的上市计划。

15年的创业史，三十而立的
年岁。江志新用自己白手起家的
故事，诠释了奋斗终将改变人生。

百折不挠，心照日夜江海。
精诚所至，必定金石为开。

黄金有价，诚意无价
——记志鑫金行董事长江志新
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