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眼下，在烟台，本该是大樱桃红遍山野、果农笑逐颜开
的丰收时节。然而，记者来到福山区张格庄镇的大樱桃市
场时，看到的却是一幅复杂的图景：市场上先锋的数量明
显增多，价格仅在3—7元/斤之间徘徊；而品质上乘的美早
依旧是稀缺品，商贩们依然要靠“抢”，收购价格坚挺在
17—20元/斤左右；水晶的价格则在4—12元/斤之间大幅
波动，价格差异之大，令人咂舌。

“影响大樱桃价格的，主要还是个头和甜
度。”一位常年在此收购的客商老李一边翻看
着手中的樱桃，一边向记者感慨。他手中的这
颗美早，果径超过28毫米，色泽紫红，在阳光
下泛着诱人的光泽。“这种货，抢着要；但你看
那边……”他指向不远处一堆裂口的果子，“那
种白送都没人要。”

雨殇 一场连阴雨，裂了果子，碎了心

一切的变故，源于5月中旬那几场突如其来
的降雨。

据烟台水文气象快报统计，5月18日7时至
21日6时，全市平均降水量达84.3毫米，最大降
水点位于海阳市方圆街道，高达130.5毫米。这
场降雨对于正处于转色期到成熟膨大期的大樱
桃而言，无异于一场灾难。

“我家的裂口率大概在40%。”在福山区高
疃镇，果农秦女士带着记者走进她的6亩露天大
樱桃园。树上，曾经饱满红润的“红灯”樱桃，如
今布满了深深的裂痕，有的甚至裂成了几瓣，露
出了里面正在变质的果肉。“一下雨，果子就裂
口，价格也跟着跌了。往年‘红灯’能卖到15元
一斤，今年只有10元左右，而那些裂口的，只能
按桶卖，20斤装的塑料桶，5到10块钱，折合每
斤仅几毛钱。”

烟台市农业技术推广中心果茶站站长田立
光表示，连续降雨对樱桃最直接的危害就是裂
果。早熟品种“红灯”正处于转色期，裂口率最高
可达30%以上；中晚熟品种虽受影响相对较小，

但总体损失依然严重。从全省调研情况来看，泰
安、临沂、潍坊、烟台和青岛等地，红灯、美早等早
中熟品种裂果率在20%以上，部分果园裂果率
超50%，甚至达到60%。

在栖霞蛇窝泊镇口子村，果农王岩正和自己
年迈的父母顶着烈日给大樱桃果实套袋。看到
记者后，他叹了口气：“今年真是太难了，受前几
天几场降雨的影响，前期的大樱桃都裂果了，果
实品质也比较差，根本卖不上价。樱桃好吃果难
摘，如果采摘有裂口的或者个头较小的，还挣不
出人工费用。”

记者抬头望去，尽管到了果实采摘的时候，
树上的大樱桃依旧果实累累，但多是较小的果实
和裂口的果实。王岩介绍，他家的大樱桃主要通
过电商对外销售，往年此时，固定分布在济南、德
州、天津、广州等地的客户早已开始催单。今年
到目前为止，他一单也没有销售。“为了维护信
誉，我宁愿不卖，也不能发质量不好的大樱桃给
客户。等着这批套袋的大樱桃成熟了，我再对外
销售，绝对要严把质量关。”王岩说。

行情 张格庄量价齐升，东厅、中桥门庭冷落

5月30日上午9时许，记者首先来到福山区
东厅街道的大樱桃市场。

市场十分冷清。除了几位果农带着刚采
摘的大樱桃到市场上待售外，几乎看不到商贩
收购的迹象。一位果农蹲在摊位前，面前摆着
几筐美早，色泽尚可，但个头参差不齐。“从早
上六点等到现在，一个问价的都没有。”他无奈
地摇摇头，“往年这时候，商贩们早就围上来
了，今年……唉。”

5月31日，记者来到中桥大樱桃市场。这里
一改往年同期商贩收购、果农销售时熙熙攘攘的
热闹局面，变得冷冷清清。记者在现场看到，只
有8位果农在路边的市场上售卖大樱桃，一两个
商贩在收购，而且挑拣得极为严格。

“一般大小的美早，收购价只有5元一斤。”
一位果农告诉记者，这个价格较往年同期低了近
一半。一位来自东北的客商私下向记者透露：

“今年裂果太多，运输过程中损耗估计得超过一
半，风险太大。就算便宜收了，拿到市场上也没
人愿意买这种‘破相’的水果。”

同日，当记者来到张格庄大樱桃市场时，却
看到了截然不同的景象。

作为传统的大樱桃集散地，张格庄市场最
近几天出现了大樱桃收购量价齐升的局面。
随着天气转好，大樱桃的品质有所提升，市场
上人头攒动，来自吉林、浙江、内蒙古等地的客
商忙碌地过秤、记账、结算，身后工人们忙着分
拣、装箱。

“我们现在每天往吉林发2万斤左右，供我
们33家连锁超市。”来自吉林某大型超市的采
购员刘永亮一上午没闲着。他告诉记者，每年
他都来烟台收大樱桃，至今已有七年。“今年虽
然前期受雨，但张格庄这边的好果率还是相对
高的，口感也不错，今天收购价一斤8块钱左
右，好果能到12块。”

“同样是美早，好果和差果的价格能差出三
四倍。”浙江客商陈先生正在快速按着计算器，计
算当天的成交量。“今天是来烟台的第三天，现在
每天往浙江发一两千斤。品质好的根本不愁卖，
品质差的，白送都要考虑运费。”

叹息 客商与果农觉得今年太难了

“今年真的是太难了！”这句话，记者在采访
中听到了无数次。

在福山东厅街道，果农王伟给记者算了一笔
账：他家不到3亩大樱桃，往年能卖个两万四五，
今年想卖到一万都难。一亩地需要两车粪肥，每
车550元；复合肥每亩两袋，每袋260元；再加上
农药、浇水、雇人工，一亩地成本超2000元。“裂
口的果子卖不出去，扔了浪费，本想挑些送人，结
果快递费比樱桃还贵。”

张格庄镇姜家村的老吴给记者看了他的账
本：往年，每年自家的大樱桃能带来四五万元的
经济收入，而今年受降雨影响，截至目前，家里的
大樱桃总共卖了不到8000元钱。眼看着大樱桃
已经过了大量采摘期，他估计今年的收入不会超
过2万元。

“成本倒挂啊！”种大樱桃快30年的果农张
先生掰着手指头给记者算账。红灯樱桃往年每

斤能卖10元以上，今年也就2块到4块，基本跌
破成本价。布鲁克斯樱桃去年刚上市时一斤能
卖25元左右，今年好果也就在10元上下，差果
低至4元。畸形果、小果价格跌至每斤一元，甚
至按桶处理。“一个人工一天180元，一次雇6
个，还得管一顿饭。往年最高能卖到10万元，今
年产量减少了一半，收入预计只有两万多，连肥
料钱都挣不回来。”

客商们的日子同样不好过。收购商宋先生
告诉记者，今年露天樱桃主流地头价每斤在3元
到10元之间，红灯最好的果子也就10元，布鲁
克斯价格虽稍高一些，和去年相比也差了一大
截。“各产区成熟时间高度重合，往年从泰安到烟
台，不同产区尚能错峰，今年这个时间差几乎抹
平了。大量果子短时间涌入市场，价格进一步承
压。”

坚守 为维护烟台大樱桃口碑，宁可不卖

在采访中，记者注意到一个特殊的现象：不
少当地小规模电商，到现在都没有发货。

“都在等口感上来。”在烟台从事大樱桃电
商多年的小刘告诉记者。他的仓库里，打包
箱、冰袋、快递单等早已备齐，但发货区却空空
如也。“前期的大樱桃很多裂口，品质不佳。为
了给常年信任的客户提供好的体验，同时也为
了维护烟台大樱桃的口碑，我们不能盲目销
售。”

王岩的电商渠道今年至今一单未发。他向
记者展示了与客户的微信聊天记录，济南、德州、
天津、广州等地的老客户早已纷纷询问何时发
货。“我跟他们说，再等等，等这批套袋的熟了，绝
对保质保量。客户们都理解，毕竟谁也不想收到

一箱裂口的果子。”
这种坚守，在行业内并非个例。记者了解

到，由于今年裂果率高，不少电商主动放弃了前
期的销售黄金期，转而等待后期品质回升。这种

“宁缺毋滥”的态度，虽然牺牲了短期利益，却在
长远上维护了“烟台大樱桃”这一区域公用品牌
的信誉。

“成熟期遭遇降雨，大樱桃裂果和畸形果增
多，好果率下降，品质参差不齐。”一位业内人士
分析，如果此时电商大量发货，只会加速消费者
对国产大樱桃的信任崩塌。“好看不好吃，复购率
极低。消费者心态也发生了反转，高价时愿意尝
鲜，低价时反而怀疑便宜没好货，心存芥蒂。此
时更需要行业自律。”

套袋 与时间赛跑，与天气博弈

5月 31日上午 10时许，在栖霞蛇窝泊镇
口子村的山坡上，记者看到了一幅忙碌的景
象：数十位果农正顶着烈日，给枝头的大樱桃
果实套袋。

“看天气预报，未来几天可能还会下雨，
得抢在下雨前把袋子套上。”王岩一边熟练地
将专用纸袋套在果簇上，一边向记者解释。
套袋是果农们在长期与天气博弈中摸索出的
应急之策，虽然成本较高、工序烦琐，但能在
一定程度上避免果实直接遭受雨水侵袭，减
少裂口风险。

“对于个头较大、长得较好的大樱桃，为了

避免近几天可能会出现的降雨导致再度裂口，
只能采取这种临时给果实套袋的方式。”王岩的
父母年迈，动作稍慢，但老两口依然坚持在烈日
下劳作。一袋套完，老人直起腰，擦了擦额头的
汗水，望向远方：“就靠这批套袋的果子挽回点
损失了。”

记者了解到，套袋大樱桃的成本远高于普通
露天果。每个纸袋成本约0.1元，一棵树要套数
百个袋子，再加上人工，成本每斤增加2—3元。
但面对可能再次来临的降雨，果农们别无选择。

“不套袋，如果再来一场雨，剩下的好果也得裂。
套了袋，至少还有一线希望。”一位果农表示。

觉醒 从靠天吃饭到设施突围

前期的连续降雨，不仅浇裂了樱桃，也浇醒
了果农。

“十年九不收。”采访中，不少果农念叨着这
句老话。但在业内人士看来，这句老话与其说是
樱桃产业的宿命，不如说是传统种植模式粗放、
管理跟不上、设施不完善、品种抗逆性差的折射。

张格庄镇姜家村的吴炳涛，在经历了今年的
损失后，下定决心要改变。“过了樱桃季，我一定
得上防雨棚。”他告诉记者，今年降雨给自己家大
樱桃带来的裂口损失，让他深刻意识到设施栽培
的重要性。“一个防雨棚每亩投资约一两万，但能
用十来年。如果今年有棚，至少能保住七八成的
收入。”

田立光介绍，设施栽培通过温控避开了露
天果集中上市的低价区间，且为樱桃提供了有
效防护，规避了降雨、冰雹等灾害。山东作为樱

桃种植第一大省，设施栽培面积近20万亩，走
在全国前列。但从整体结构看，全国仍以露天
种植为主，产业整体对极端天气的防御能力依
然偏弱。

“全球气候变暖背景下，灾害性天气日趋频
繁，向设施化转型是一个重要方向。”田立光建
议，除了搭建防雨棚，果农还应选择抗裂果品种，
如黑珍珠、萨米脱、拉宾斯等；加强栽培管理，保
持花后土壤水分稳定，防止忽干忽湿；有条件的
可选用喷灌、滴灌等节水灌溉方式。

在福山区高疃镇，果农张颜丽是当地的种植
大户，早在数年前便开始每年新建一座温室大
棚，如今所有露天大樱桃都已转为大棚种植。“大
棚种植不仅能提早上市，还能在一定程度上减少

‘靠天吃饭’的风险。虽然建一座大棚要花费10
多万元，但长远看，值。”张颜丽说。

放晴 雨过樱桃依旧红

6月1日上午11时许，当记者结束采访准备
返程时，烟台的天空终于放晴。阳光洒在张格庄
市场的樱桃堆上，那些饱满圆润、色泽紫红的好
果，依旧散发着诱人的光泽。

市场上，来自全国各地的客商仍在
忙碌。来自内蒙古的客商侯先生一上
午收购了大约6000斤，计划当天发回1
万斤。“烟台大樱桃的品牌在这儿，只要
品质好，不愁卖。”他说。

而在远处的山坡上，那些
套着纸袋的樱桃树在微风中
轻轻摇曳。果农们知道，这场
与天气的博弈还远未结束。
但他们也开始明白，仅仅依靠

“看天”已不足以应对日益多
变的气候。设施化、精细化、品牌化，才是烟台大
樱桃产业穿越风雨、行稳致远的必由之路。

“今年太难了。”但正如一位果农在套袋间隙
对记者说的那句话：“难，才长记性。明年，咱也
建棚！”

YMG全媒体记者 姜晓 摄影报道

果农在忙着给大樱桃套袋果农在忙着给大樱桃套袋。。果农在忙着给大樱桃搭遮雨棚果农在忙着给大樱桃搭遮雨棚。。

裂口的大樱桃。

张格庄大樱桃市场张格庄大樱桃市场。。


