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恒远的十年，走过的是一条不断跃升
的路。

从20多人的小团队，到跻身国家级专精
特新“小巨人”企业、国家级高新技术企业、
2025年工业软件TOP100第30位；从为企
业提供咨询服务，到拥有工厂级、产线级自
研产品，全球首发本体驱动工业大模型引
擎；从只会埋头做技术，到学会打市场、优化
公司治理，再到今天全球化与品牌建设全面
铺开；从烟台一隅，到站上汉诺威的世界舞
台——恒远科技一直在精进。

有人说，实现硬科技突破需要持续性并
且是理想化的。快速规模化增势之下，驱动
恒远科技增长的核心特质是什么？

“纯粹”这个颇具理想色彩的词，出现在
很多恒远人的口中。

纯粹的工业基因。恒远科技的核心壁
垒，不是软件本身，而是软件背后那套在装
备制造现场一点一滴磨出来的工业know-
how。10年来，他们在装备制造现场蹲守、
记录、迭代，构建起一套独有的知识体系。
这种强悍的工业基因，是恒远人引以为傲的
技术基底。

纯粹的技术控。研发投入占总营收
20%，并持续高速增长。同步联手西安交大、
西安电子科技大学、哈尔滨工程大学等顶尖

高校资源，共建联合实验室。十年如一日，
恒远科技一直在做研发，产品迭代紧跟着国
内第一梯队走，这源于“做工业来不得一点
虚”的信念支撑。

团队韧性，是这份纯粹的“另一面”表
达。他们盯住工业现场最真实的问题，面对
新难题，总能迅速学习、消化并转化为行动，
执行力惊人。从售前到交付，还有一套颗粒
度细到“每人每天”的标准化流程，既严谨又
灵活。随处可见的“白板文化”，则让沟通可
视化，有用且有效。这种纯粹到近乎刻板的
务实，让恒远人面对最难啃的客户不退缩，在
最苦的现场蹲得住，在最激烈的拼杀中拿得
下。这股韧劲，恰是“纯粹”在行动中的样子。

谈及未来，恒远科技的战略路径清晰而
坚定：短期内完成高端装备用户的数字化和
AI基础设施建设；长远看，从一个传统的工
业软件服务公司，成长为世界级的智能化服
务公司。

换句话说，恒远科技想做AI时代工业软
基础设施的提供者和标准制定者，成为让AI
真正在工厂落地的工业级AGI定义者。

这不是一条平坦的路。竞争对手会涌
现，技术路线会分化，客户需求会变化，但拥
有十年积淀的恒远科技，是有底气的。

眼下，人工智能行业的热度日益飙升。今
年，烟台官宣《烟台市“人工智能+”三年行动方
案》，黄渤海新区定位打造全市人工智能产业
核心引领区，依托烟台人工智能产业园建设，
布局大模型、工业互联网、AI芯
片、AI智能体等产业。恒
远科技也在积极行
动，希望在建标杆、
做示范、产业链整
合、产业集群打
造等方面有所
作为。

这是作为
烟台人工智能
产业“领头羊”
的 姿 态 与 担

当，更是实力与格局。
创业十年，恒远科技跑出了什么？
认准方向，保持纯粹，持续深耕，漫长的

蛰伏期后，时间自会给出答案。
对于更多期冀在喧嚣的人工智能赛道

掘金的企业来说，或许这才是恒远故
事最有价值的内容。
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AI加持下，国产工业软件正在实现“变道领跑”。
今年4月份，德国汉诺威工业博览会，来自烟台的企业山东恒远智能科技有限公司（以下简称“恒远科技”），面向全球发布首个AI原生本体

驱动的工业大模型引擎H4 OntoX。
5月14日，恒远科技凭借在工业Agent的创新实力，成功上榜“2026 AI科技独角兽TOP50”，与DeepSeeK、月之暗面Kimi这些大模型、算力领

域的龙头企业同列榜单，成为工业垂直领域唯一入选的Agent代表。这意味着，恒远科技的工业Agent创新，已经进入中国AI产业的核心坐标系。
世界顶级工博会的聚光灯下，这家发轫于烟台黄渤海新区的科技新贵，正迎来新一轮投资的关键期。10年，收获业界与资本的双重青睐，恒

远科技做对了什么？从更长远来看，这家被外界普遍看好的高成长力企业，是否如同它的名字一样，具有穿越周期的“恒远”韧性？

4月20日—24日，被视为“世界工业贸易
晴雨表”和“全球工业技术发展风向标”的汉
诺威工业博览会在德国汉诺威展览中心开
幕。大会以“技术洞见产业未来”为主题，吸
引50多个国家、地区的2900多家参展商参
展。人工智能、机器人技术等前沿领域最受
与会者关注。

恒远科技此行的初衷很简单：看欧洲市
场，验证自身技术位置。

他们并非空手而去。4月23日，恒远科
技在汉诺威会议中心举行H4 OntoX发布
会，恒远科技创始人张永文带队，面向全球发
布首个AI原生本体驱动的工业大模型引擎。
这不是一套固定功能的软件，而是能够承载
业务专家认知、持续进化的工业智能体，让制
造系统从“固化”走向“活态自主”，实现知识
可迁移、系统可进化、人机可对话。

“该引擎很好地解决了大模型在工业领
域深度与广度应用的两大难题。”山东恒远智
能科技有限公司总工程师刘强介绍说，一是
大模型的“幻觉”问题，如何让大模型的每一
次输出都精准可执行，能溯源到具体的工业

知识或机理；二是能力泛化问题，如何让通用
大模型在多样化的工业场景中实现规模化、
可复制应用。

目前，绝大多数工业软件应用AI的方式，
是在老的架构上叠加AI，但由于大模型读不
懂工业数据，无法处理千差万别的生产环境，
也就无法真正实现工业环境下AI应用。

恒远科技，则选择了一条完全不同的路
径：不做AI叠加，做AI原生。

“区别于传统的工业软件+AI，我们的路
径是AI+，也就是从底层重构整个工业软件
新的架构。”山东恒远智能科技有限公司总经
理杨磊说，H4 OntoX相当于构建了一套工
业数据的“语义和知识工程”，把工业生产中
晦涩的数据变成AI可以“读懂”的语言，再通
过工业本体建立规则体系，让AI知道什么是
对的、什么是错的，从而解决了大模型在工业
场景中最致命的“幻觉”问题。“H4 OntoX呈

现出来的形态，不是一个软件，而是一套以工
业AGI为内核的AI软基础设施。”

以H4 OntoX原生本体大模型引擎为
底座，恒远科技带来的是“活态自主”的工
业Agent 数字员工：无论是针对车间实时
生产监控与异常处理，还是面对快速换产
和多资源协同调度等复杂挑战，系统都能
够自主识别意图、动态编排任务、调度资源
并闭环执行。在此基础上，Agent 数字员
工可实现知识的动态演化，业务变更或产
线调整时，知识图谱可实时自动更新，无需
重新开发；能自主生成功能应用，完成相关
业务建模后，平台会自动生成对应的功能
接口，做到即插即用。平台还具备与业务
同步进化的能力，可随时结合业务的需求
进行快速迭代。

基于这样的功能设计，企业自己就能在
H4 OntoX上构建应用，软件公司也可以基

于恒远的底层能力去开发行业套件。如此一
来，恒远科技的客户群，将从装备制造企业，
扩展到更多行业及中小企业客户。“一旦这套
AI软基础设施被更多开发者接受，公司可能
会有指数级增长。”杨磊说。

发布会上，中欧商业联合会（德国）会长
Tobias Frieser先生对这一引擎给予高度评
价：“它是制造业AI发展的下一步，是迈向自
主制造、优化流程，打造更可持续未来的关键
一步。”

全球工业领域资深专家Thomas Erd-
mann先生则认为，这款引擎未来在欧洲拥有
非常好的业务拓展潜力。

从汉诺威回来，杨磊说：“信心更强了。”
这基于团队德国之行看到的行业真实状

态：欧洲工业软件的技术迭代速度，并没有想
象中快。老牌厂商大多数还在旧的架构上做
AI的“增量式改良”，而恒远科技在从底层进
行系统重构。

“我们完全可以有底气地说，在装备软件
这一细分赛道，中国企业已经实现换道超车，
成为新的标准定义者。”杨磊自信地表示。

闪耀汉诺威，从更高的维度入局

恒远科技的创业故事，可以追溯到2016年。
彼时，杨磊跟随恒远科技创始人、董事长

张永文在烟台黄渤海新区开始创业。两人履
历都很“硬”——曾在富士康、西门子等工业
老牌企业工作过。

最初，公司只有20多人，主要给企业做咨
询、做规划，但他们很快发现“给出的方案落
不了地”，客户拿着报告根本不知道怎么用。
于是，2017年，恒远科技决定自己做软件。

当时，中国工业软件最热闹的赛道是汽车
电子，需求明确、利润可观、市场成熟，绝大多
数创业者和资本也都涌向那里。恒远科技却
做了一个反常规的决定：扎进装备制造行业。

为什么？恒远科技的回答很简单，“难走
的路，才有壁垒”。

的确，高端装备制造行业壁垒高、周期
长，每一个订单几乎都是非标定制，生产环境
千差万别，对技术和产品的要求极高，这条路
并不好走。但对工业有着天然敏感和敬畏的
创始团队认为，装备制造的复杂性不是障碍，
而是护城河。只要啃下这块硬骨头，就能在

工业软件的底层构架上拿到定义权。团队靠
这个信念，坚持了下来。

有三个转折点。
第一个转折点，出现在2019年。恒远科

技第一款适配装备制造行业的产品“H1-蜂
巢工厂MOM平台”问世。凭借这一产品，公
司在2020年与中国航天一院建立合作关系。

“火箭总装的每一个零件、每一道工序都
要求高精度、高质量，对数据与系统的柔性提
出了极高要求。面对如此复杂的业务流程控
制，唯有依靠系统去理解、去学习、去辅助决
策。坦白说，这个订单的挑战极大。”杨磊告
诉记者，凭借过硬的技术，恒远科技拿下了这
一单，成功链接工业装备的“顶级客户”。

第二个转折点，发生在2022年。太原重
工启动数智化转型论证，为满足从精密零配
件到产线交付的全链条业务的需求，需建设

覆盖完整业务的制造运营管理平台。十余个
工厂同步实施，打造集团级MOM。国内外多
家知名软件企业参与竞标。

结果是，恒远胜出了。这是当时国内单体
金额最大的MOM项目。“全靠技术。”杨磊说，
这一单极大地增强了团队的技术信心，也让恒
远科技在行业内的知名度迅速攀升。此后，公
司进入快速发展期，全国业务遍地开花，很多
中字头、国字头客户都主动来寻求合作。

“质”的跃迁，来自第三个转折点——
“H3-产线大脑”上线。自此，恒远科技的触
角开始从“工厂级”下沉到“产线级”，其产品
不再只是管理生产流程，而是深入到每一条
产线、每一个工位、每一次决策。

依托扎实的产品与技术功底，恒远科技
为中国航天、中航工业、中国兵器、中国航发、
中国船舶、中国电子科技、国家电投、太重集

团等数百家大型央企、国企及集团化民企提
供智造转型服务，全面赋能中国装备制造企
业数智化转型与高效增长。

更重要的是，恒远科技的产品“触发”了
行业需求。多年的技术积淀和布局，使得客
户黏性极高。因为装备制造企业的生产系统
一旦跑通，替换成本极高。客户愿意持续买
单，本身就是对恒远科技技术的认可。

从“H1-蜂巢工厂MOM平台”到“H3-产
线大脑”，再到今天的H4 OntoX，恒远科技的
产品迭代历程，就是一场中国工业软件在高端
装备制造领域的突围战。过去十年里，恒远科
技本质上是在做一件苦差事——将现场最复杂
的工业业务流程数字化，构建起极其深厚的行
业底蕴与工业知识体系。而今天的H4 OntoX
以及工业Agent，正是基于这些深厚的MOM
数据底座，在AI时代迎来的终极进化。

这背后，是恒远科技对创新的坚守。截
至目前，该公司已经拿下三个国家重大专项，
参与两项国家标准的制定，拥有120多项知识
产权和相关专利。

在最难的赛道，扎进去

理想主义者的“长期主义”

恒远科技智能产线演示区恒远科技智能产线演示区。。

恒远科技恒远科技。。

全球首发工业大模型引擎全球首发工业大模型引擎HH44 OntoXOntoX。。
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