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欲了解更多美酒资讯，请

关注华夏酒报微信公众

号。

在2025年（第90届）山东省糖酒商

品交易会前夕，山东省糖酒副食品商业

协会会长薛剑锐接受《华夏酒报》记者

的专访，就鲁酒行业的发展态势、协会

的使命担当以及鲁酒未来的突破创新

等方面，提出具有针对性和可操作性的

意见与举措。

薛剑锐：谋撰鲁酒新篇，引领行业征程
山东省糖酒副食品商业协会会长薛剑锐表示，鲁酒企业要立足山东市场，深耕细作，提高市场覆盖率；
要加强品牌建设，提升渠道竞争，增强品牌竞争力；要加大创新力度，满足消费者日益多样化的需求。

本报记者 孙晓琳 发自济南

薛剑锐会长指出，在香型选择上，

鲁酒要坚持以低度浓香为主、多香型

协同发展；在营销模式上，鲁酒采用直

销、经销以及“直销+经销”相结合的

方式，提高市场掌控力。

尽管当前全国白酒行业品牌集中

度不断提高，大牌企业竞争优势凸显，

但鲁酒板块依托山东得天独厚的消费

市场和地域优势，同样具备较强的竞

争力。鲁酒企业应保持战略定力，在

不扩大产能的前提下，依然将发展主

业放在首位，谨慎副业投资，避免决策

失误。

在确保稳固根据地市场的同时，

进一步实行无缝隙覆盖。谈及鲁酒行

业的未来发展，薛剑锐会长充满信

心。他表示，尽管当前市场形势复杂

多变，行业竞争日益激烈，但鲁酒企业

只要坚定信心，主动迎接挑战，积极调

整发展战略，就一定能够在市场竞争

中脱颖而出，实现可持续发展。在未

来的发展中，协会将继续发挥桥梁和

纽带作用，为鲁酒企业提供更加优质、

高效的服务。

薛剑锐会长坚信，在全体鲁酒人

的共同努力下，鲁酒必将迎来更加美

好的明天。鲁酒企业将以更加饱满的

热情、更加坚定的信心，在传承与创新

的道路上不断探索前行，为推动中国

酒业的发展做出更大的贡献。

展望未来，坚守特色，勇开新篇

随着人口迭代与消费习惯的转

变，白酒市场呈现出低度化、年轻化、

时尚化趋势。鲁酒的低度浓香凭借品

质、价格优势获得市场青睐，低度酒消

费已成为白酒消费的大趋势，这源于

饮酒主力人群的更迭、健康消费理念

的兴起以及年轻消费群体对时尚、健

康产品的追求。各鲁酒企业凭着30

多年对低度浓香白酒的技术追求和质

量坚守，已经走在了全行业的前列，未

来发展前景可期。诚然，在酒业发展

的新周期，鲁酒行业也面临着诸多机

遇与挑战。

薛剑锐会长深入分析了山东白酒

市场的消费特点与趋势。他指出，山

东作为全国最大的白酒消费市场之

一，具有独特的消费结构。低度浓香

白酒在山东市场占据主导地位，销量

占比高达70%；同时，中低价白酒的消

费需求依然旺盛，100元-300元/箱

的白酒消费量占总消费量的50%。山

东白酒存在的短板主要表现在以下两

个方面，一是品牌知名度不高，没有国

家名酒；二是白酒生产企业普遍经济

实力不强，缺少较大规模的白酒领军

企业。这两大短板长期制约着鲁酒发

展，短期内无法解决。

薛剑锐会长鼓励鲁酒企业要坚定

信心，充分发挥自身优势，坚持走特色

发展之路。他强调，鲁酒企业要立足

山东市场，深耕细作，提高市场覆盖

率；要加强品牌建设，提升品牌形象，

加强渠道竞争，增强品牌竞争力；要加

大创新力度，不断推出符合市场需求

的新产品，满足消费者日益多样化的

需求。

洞察行业趋势，引领鲁酒突围
山东省糖酒副食品商业协会在鲁

酒发展历程中扮演着重要角色，在鲁酒

企业与消费者之间、酒类生产企业与流

通企业之间的合作和沟通中，起着重要

的桥梁与纽带作用，在鲁酒行业的发展

进程中肩负着举足轻重的使命。

薛剑锐会长表示，自协会成立以

来，通过举办丰富多彩的行业活动，如

山东省糖酒会、经营厂长座谈会、山东

省糖酒会主题论坛等，外树鲁酒形象，

内促鲁酒发展升级，不断加强鲁酒企业

之间的沟通与协作，推动鲁酒品牌的建

设与提升。

多年来，协会积极倾听企业的声

音，深入了解企业的需求，为企业提供

全方位的服务与支持。

在品牌培育方面，协会通过整合资

源，加强宣传推广，助力鲁酒企业提升

品牌知名度和市场影响力；在市场拓展

方面，协会组织企业参加各类展会和交

流活动，为企业搭建广阔的合作平台，

帮助企业拓展销售渠道，开拓市场空

间。

值得一提的是，协会以振兴鲁酒为

己任，不断根据企业出现的新需求、行

业出现的新形势和消费出现的新变化，

及时采取新的举措，革故鼎新、积极求

变、集思广益，创新办会模式，始终将优

质服务资源优先分配给鲁酒企业，助力

其品牌培育与市场拓展，促成鲁酒各企

业团结凝聚、抱团发展，以鲁酒各骨干

企业为发展核心，体现出深厚的地域情

怀与责任担当，体现了协会和山东省酒

类副食品企业和谐共融的鱼水关系。

自2015年起，协会紧紧围绕“振兴鲁

酒”这一主题，连续举办了15场主题论

坛，邀请行业专家、鲁酒企业代表等共

同探讨鲁酒发展的新思路、新策略，为

鲁酒行业的创新发展发挥了重要的引

领和指导作用。

薛剑锐会长在接受《华夏酒报》记

者采访时表示，为助力鲁酒企业蓬勃发

展，推动山东省糖酒行业迈向新高度，

协会精心筹备，将于4月 18日下午2

点，在淄博齐盛国际宾馆迎宾楼3楼宴

会厅，盛大举办“2025年（第90届）山东

省糖酒商品交易会主题论坛活动”，论

坛将以“发挥地域优势，加强渠道竞争，

坚守鲁酒特色”为主题。届时，行业内

资深专家、学者以及各大鲁酒企业的精

英代表将齐聚一堂，围绕当下糖酒行业

发展趋势，在深耕山东市场、强化渠道

竞争等市场开拓关键议题方面，展开深

入的探讨与交流，力求为鲁酒企业提供

前沿的发展思路和切实可行的解决方

案。

此外，糖酒会期间还将开展评选活

动，包括“山东省最受消费者喜爱的鲁

酒品牌”“山东省最守诚信鲁酒经销商”

等，旨在表彰在产品创新、市场开拓、品

牌建设等方面表现突出的企业，激励行

业企业不断进取，推动行业整体发展。

协会护航发展，凝聚鲁酒力量

4月19日，2025年（第90届）山东

省糖酒商品交易会将在淄博会展中心

盛大启幕。

自1978年发轫，历经47载风雨洗

礼，连续90届从未间断，它不仅是全国

省级糖酒会中的常青树，更被誉为“山

东第一会”，是鲁酒行业发展的重要见

证者与推动者，已然成为全国糖酒行业

的标志性活动。本届糖酒会规模空前，

将吸引来自全国20多个省市的1500

多家企业参展，数万客商汇聚一堂，共

襄盛举。

薛剑锐会长介绍，面对行业展会竞

争日益激烈、参展费用不断攀升等问

题，山东省糖酒会始终坚守初心，秉持

以服务企业、促进行业发展为宗旨，多

年来一直坚持低收费、以会养会的办会

原则，着力减轻参会企业负担，成为性

价比最高的糖酒会，赢得了广大工商企

业的赞誉与拥护。

作为国内历史最悠久、连续举办时

间最长的区域糖酒会，山东省糖酒会基

本上在省内各地市轮流举办，其足迹遍

及青岛、潍坊、烟台、德州、聊城、枣庄、

莱芜、东营、滨州、临沂、泰安、淄博等10

多个地市，多年来，为广大企业开拓山

东市场、稳固渠道发挥了重要作用。自

2013年起，该会基本上沿用了全国糖

酒会的模式，将春季会固定在淄博，秋

季会则仍在各地市轮流举办。今年4

月，山东省糖酒商品交易会即将迎来其

90届盛典，在淄博会展中心盛大开幕，

续写山东省糖酒会的新篇章。

糖酒盛会启幕，助推行业发展


