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4月19日～21日，“2024年春季（第

88届）山东省糖酒商品交易会”将在淄

博会展中心举办。来自全国20多个省

市的1500多家企业参展，数以万计的客

商将再次相聚齐都，洽谈合作。

随着会期的临近，山东省糖酒副食

品商业协会会长薛剑锐比往日更加忙

碌，各种会务相关的来访和对接纷至沓

来，会前的筹备和组织工作也是千头万

绪。

百忙之中，薛剑锐会长应邀向《华

夏酒报》记者独家解读了第 88 届山东

省糖酒商品交易会的全新特色内容，以

及鲁酒当下的发展等问题。

据悉，2024 年春季（第 88 届）山东

省糖酒商品交易会将于4月20日在淄

博会展中心开幕。4月19日下午2点，

淄博齐盛国际宾馆·宴会厅3楼举办官

方主题论坛；4月20日上午9点，淄博会

展中心举办开幕式。

薛剑锐：淄博春糖再开坛，鲁酒振兴正当时
鲁酒要紧紧抓住“低度浓香”这个大方向，打造出山东白酒的拳头产品。此外，山东作为北方最大的酱香酒产区，
一直引领着北派酱香酒的发展，坚持产品特色，逐步扩大销量，同样是鲁酒发展的重中之重。

本报记者 孙晓琳 发自济南

如何把行业内的各工商企业紧密

团结到一起，共同发挥作用，是检验协

会工作成功与否的基本标准。从单纯

的商业性质协会到工商一体的社会组

织，协会的工作始终紧紧围绕各工商

企业的生存和发展，不断更新思路，正

确引导各企业的发展方向，从鲁酒的

集体辉煌到跌入谷底，从鲁酒强势振

兴到今天的平稳发展，协会始终和各

鲁酒工商企业一起，助力其行稳致远。

多年来，协会通过组织、举办山东

省糖酒会、经营厂长座谈会及山东省

糖酒会主题论坛等一系列活动，外树

鲁酒形象，内促鲁酒发展升级。特别

是协会从2019年开始，紧紧围绕“如

何振兴鲁酒”这一主题，先后在山东省

糖酒会期间，组织、主办了7场不同内

容的主题论坛，对引领鲁酒整体发展，

提高鲁酒品牌知名度和整体营销水平

都具有重要意义。

由山东省糖酒副食品商业协会主

办、华夏酒报社承办的 2024 年春季

（第88届）山东省糖酒商品交易会主题

论坛——“酒海观潮起，鲁酒稳中行”，

将于4月19日下午14：00，在齐盛国

际宾馆3楼·宴会厅举办。官方主题论

坛的举办，将丰富山东省糖酒会的内

容，充分发挥山东省糖酒会的平台对

接作用，为广大工商企业提供更加高

效的交流机会和更多的沟通途径。薛

剑锐会长强调，目前，全国白酒行业的

发展呈现出品牌集中度越来越高、大

牌企业越来越强、经营规模越来越大

的竞争格局。在这种形势下，鲁酒板

块作为山东的强势生产经营集群，依

托山东当地得天独厚的白酒消费大市

场和天然的地域优势，依然具备较强

的竞争实力。立足山东区域、精耕细

作市场，是所有鲁酒企业生存和发展

的基本方针，对此，必须要有清醒的认

识。目前，各鲁酒企业大多采用直销

模式、经销模式及“直销+经销”相结合

的营销模式拓展当地市场，收效十分

显著，鲁酒企业要进一步提高掌控市

场的能力，适当地扩大直销面，才能更

容易取得经营主动权，扩大市场覆盖

率。本次主题论坛是根据目前山东省

白酒市场的现状，围绕鲁酒如何在根

据地市场做深、做透、做扎实，如何在

激烈的市场竞争中发挥区域优势，所

举办的一场相互交流、相互学习的业

务活动，届时，将有17家鲁酒骨干企业

负责人齐聚淄博，共商鲁酒发展大计。

山东省糖酒副食品商业协会始终

都在准确把握行业发展的节奏和步

伐，不断根据企业出现的新需求、行业

出现的新形势和消费出现的新变化，

及时采取新的举措，革故鼎新，积极求

变，真正做到为山东省酒类副食品行

业各工商企业把牢发展方向，提供优

质服务，为繁荣山东糖酒副食品市场、

振兴山东经济发展做出更大的贡献。

会长把脉鲁酒
与骨干企业共商发展大计

当《华夏酒报》记者问到山东糖酒

会与全国糖酒会的不同时，薛剑锐会

长诚恳地说道：“山东省糖酒副食品商

业协会的宗旨就是为鲁酒企业服务，

办会也是以宣传鲁酒企业为重点。把

最好、最优质的会务资源优先分配给

各鲁酒企业，为鲁酒的振兴和发展提

供各种便利条件，这是山东糖酒会所

具有的独特的地域特色。此外，山东

糖酒会不以营利为目的，长年坚持以

会养会、略有节余的办会原则，受到广

大参会企业的赞誉和拥护，这也是山

东糖酒会举办46年来长盛不衰的根

本原因。办好山东省糖酒会是协会的

一项重要工作，除此之外，我们始终坚

持以为企业服务为宗旨，每年搞大量

调研，掌握市场发展脉络，正确引领企

业，让企业得以长远发展。山东省糖

酒副食品商业协会将伴随鲁酒企业，

共履时艰，共创辉煌。”

针对未来发展，薛剑锐会长为广

大鲁酒企业提出四个方面的建议：

一是坚持高端化发展。
坚定不移地走鲁酒高端化生产和

经营的路子，把高端、次高端鲁酒产品

的营销规模搞上去。一定要占据当地

的政务终端市场，并以此为带动，扩大

本地市场高端、次高端酒的销量。只

有高端、次高端白酒的销量上去了，才

能获取可观的经济效益，增强企业经

济实力和发展后劲。

近年来，各地白酒品牌纷纷进入

山东，抢占中高端市场，这对鲁酒的影

响也是最大的，它们抢夺的是效益产

品。

“如果你赚钱的产品都让人抢了

去，还拿什么赚钱？”薛剑锐会长强调，

“要提高产品质量，将高端鲁酒发展起

来，并坚定不移地走好这条路。只有

高端鲁酒发展上去，企业实力才会大

大增强，这不光解决了生存问题，还能

为企业进一步发展打牢基础。”

二是做好本地市场。
一定要加强本地市场的维护，无

缝隙地提高市场占有率，要树立强烈

的危机意识，对本地市场的覆盖和创

新要具备“舍我其谁”的决心和勇气。

具体的营销操作要采用扁平化的市场

运作方式，精耕细作，不留死角，核心

市场要采取直销模式。全国各大酒厂

一直对山东市场虎视眈眈，茅台、五粮

液、泸州老窖、洋河、郎酒在山东市场

表现都比较好。近年，汾酒、西凤也进

入山东市场并取得一定的销量。山东

白酒企业一定要意识到激烈的市场竞

争，并做好充分的思想准备。

“山东是中国最大的白酒消费市

场，有1亿多人口，其白酒吸纳量非常

大，这是我们的先天优势。山东酒企

必须把根据地市场、家门口市场保护

好，扎好篱笆垒好墙。”薛剑锐会长说。

三是增强营销实力。
在确保产品质量的前提下，狠抓

营销队伍建设，调集企业精兵强将充

实和强化营销队伍。在各项政策上，

要向营销方面倾斜，采用科学有效的

管理手段，掌控本区域市场。同时，实

事求是地分析研判市场，提高营销服

务水平，强化与经销商的密切合作。

20世纪 80年代中后期到 90年代初

期，山东白酒创造了业界的一个神

话。“我们的粮食酒生产基础这么薄

弱，还能有这么大的发展，主要是依靠

当时比较先进的创新思维和营销理

念。我们从包装方面进行大胆创新，

使用高档包装，同时，我们在报纸上、

电视上做广告来推销产品。这些在当

时非常超前的创新思维引领和带动了

中国整个白酒行业的快速发展，是鲁

酒对中国白酒行业的历史贡献。”薛剑

锐会长说。

四是坚持鲁酒特色。
一定要坚定信心，走鲁酒特色的

发展路子，尤其是当前酒业进入新的

发展周期，鲁酒要坚持自己的优势和

特色，坚持以低度浓香为主，高端、次

高端产品为主，自产畅销香型为主，地

产地销营销方式为主的生存发展之

路，平稳正确地走下去。

薛剑锐会长说：“低度浓香我们已

经发展了40多年，无论是质量、产量

还是销量，都是全国第一。山东古贝

春酒厂曾经在全国低度浓香的评比中

获得全国第一名。所以，我们要紧紧

抓住这个大方向，打造出山东白酒的

拳头产品。此外，作为北方最大的酱

香酒产区，我们一直引领着北派酱香

酒的发展，坚持产品特色，逐步扩大销

量，同样是鲁酒发展的重中之重。”

数十年如一日的坚守，护航鲁酒行稳致远

2024年春季（第88届）山东省糖

酒商品交易会即将启幕，规模、展商数

均创新高。山东省糖酒会发轫于1978

年，是全国唯一一个46年来没有间

断、连续举办的省级糖酒会，也是除全

国糖酒会之外，历史最悠久、持续举办

时间最长、规模最大的省级糖酒会，被

誉为“山东第一会”。

薛剑锐会长向《华夏酒报》记者介

绍了第88届山东省糖酒商品交易会的

筹备情况和会议规模概况。

本届交易会主会场设在具有“淄

博珍珠”之称的气模式结构的淄博会

展中心，规划展出面积5万余平方米，

共设A馆、B馆、C馆、室外展棚区、室

外一桌两凳区、灌装设备区6大展区，

设置特装展位160余个，标准展位700

多个，桌凳展位600余套，灌装展位若

干个，涵盖高、中、低多种档次、价位，

基本满足了不同企业层次的各种参展

需求。预计全国其他20多个省市的

工商企业也将参加山东省糖酒会。

多年来，山东省糖酒会是广大企

业开拓山东市场、稳固山东市场的重

要抓手和途径，而作为主办方的山东

省糖酒副食品商业协会一直不忘初

心，以服务行业发展为宗旨，以促进鲁

酒发展为重心，坚持低收费、公益为主

的办会原则，努力为广大工商企业搭

建一个性价比最高、效果最优、环境最

宽松的交易、交流、展示平台，为促进

全省乃至全国糖酒行业发展发挥了重

要作用。薛剑锐会长向《华夏酒报》记

者介绍，对于即将举办的第88届山东

省糖酒会，张店区委、区政府也明确表

示，将继续给予重视和支持，并要求各

部门提高服务水平和质量，为广大参

会企业创造良好的会议环境。

作为山东省内外广大工商企业交

流、交易的重要平台，山东省糖酒会将

把提振糖酒经济和扩大内需摆在首要

位置，引导山东省糖酒食品行业在新

的形势下创新发展，激发市场活力，挖

掘消费潜力，为促进山东省乃至全国

糖酒行业健康发展做出更大贡献。

鲁酒因此而兴，鲁酒因此而强


