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春节过后，白酒企业提价动作频频，汾酒、剑南

春、郎酒、今世缘等多家白酒企业纷纷宣布提高相

关产品的出厂价或供货价。

对于次高端产品的集中提价，针尖营销咨询公

司总经理朱朝阳给出了“战略提价”的解读。

朱朝阳表示，此轮提价从市场端看，是消费升

级与健康意识提升、目标人群老龄化等因素的叠加

效应，“少喝酒、喝好酒”成为消费共识，白酒行业销

量下滑、结构向上已经成为既定的事实，酒企是出

于长线考虑，提前布局，提价是企业布局目标市场

的战略行为。
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名酒已经成为行业新
周期的增长热点
好品牌的底气就是好品质，在名
酒依然是稀缺资源的当下，更要
坚定企业战略定位，做坚守品质
的“长期主义者”。

贵州用三年时间再造一个茅台？
今年一开年，贵州省工业就明确了“3533”的奋斗目标，并提出到2027年，形成包括酱香白
酒在内的3个3000亿元级产业集群。这3000亿的产业规划将给整个酒业带来哪些变革？

本报记者 张瑜宸 发自北京

近日，贵州省计划构建全国重要的白酒生产基

地，并努力打造世界级白酒产业集群的战略目标，再

度引发媒体的广泛关注。

据相关报道，今年一开年，贵州省工业就明确了

“3533”的奋斗目标，并提出到2027年，形成包括酱

香白酒在内的3个3000亿元级产业集群。值得一提

的是，这是贵州省首次设定了白酒产业在2027年达

到3000亿元的发展目标。

作为全国白酒核心产区，贵州省的一举一动都

牵动着酒界的神经，对行业的脉搏跳动与发展走向

具有深远影响。但不容忽视的是，当前，酱酒行业已

进入新的发展阶段，很多产区和企业均在提前布

局。那么，随着贵州省政府持续聚焦白酒产业的战

略性发展，这3000亿的产业规划将给整个酒业带来

哪些深远的变革？

在深入剖析这一问题之前，我们需要对贵州白

酒产业当前的发展态势进行全面的梳理和审视。
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New
新视点 次高端集中涨价次高端集中涨价

酒企布局未来的战略考量酒企布局未来的战略考量？？
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国际巨头现增长危机
国产啤酒成最优选择？
相比于国内市场中白酒、葡萄酒的销售波动，
啤酒业更显稳健一面。从各个指标来看，
2023年，中国啤酒行业表现出了较高的发展
性，优于其他酒种，但另一方面，国际啤酒巨头
似乎表现不佳。

本报记者 苗倩 发自北京
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这些酒类事件营销
做对了什么？
在酒业市场一片红海的今天，好
的营销创意和活动可以助力酒
类品牌在红海中创出自己的蓝
海市场。
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关于中国酒业
他们这样说
2023年，中国酒业完成了从内
到外的深度升级，展现出强劲而
持久的发展活力。关于行业发
展，他们这样说……
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