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客户端

烟海e家
客户端

“每个人心里都有一亩田，用它来种桃种李种春风。”这
句略带诗意的歌词，曾是许多人心中一闪而过的浪漫遐想，
但对于龙口市禾鹏农场农场主高鹏而言，却成了人生赛道转
换时最好的注脚。

高鹏是一个标准的“理工男”，大学毕业后便一头扎进了
工程建设领域，常年与设备、厂房为伴。几年后，当他厌倦了
那种四处奔波的生活时，回老家去种地这个朴素而强烈的念
头便冒了出来。

这个决定并非一时兴起。他与父母进行了长达两年的
拉锯式沟通。但老一辈人对体力劳动的畏惧，让他们对此坚
决反对。他们深知“面朝黄土背朝天”的艰辛，不理解好不容
易跳出农门的儿子为何要重返原点。

或许是山东人骨子里的执拗，又或许是一片挂满枝头的
葡萄给了他“致命一击”。那种丰收的视觉冲击力，让他忽略
了收获背后所有的汗水与风险，义无反顾地扎进了农业。

经历了最初的冲动与浪漫，经历了中途的狼狈与痛苦，
再到如今的笃定与从容，高鹏明白了一个道理：干农业不容
易，但土地不会亏待真心对它的人。只要肯扎下去、肯学习、
肯吃亏，总能种出属于自己的春天。

理想与现实的碰撞

“当时正好是葡萄上色期，那天阳光正好，棚架上的紫色
葡萄一串串地呈现在眼前，那种强烈的视觉冲击感一下子吸
引住了我。”提到投入农业的初衷，高鹏说，正是那丰收的场
景，让他下定了决心。

可真正自己上手干起来，高鹏才深刻体会到什么叫“隔
行如隔山”。

“光看见人家丰收的高光时刻，没看见人家吃苦受累的
灰头土脸。等建起第一个暖棚时，才发觉处处是坑。”回想起
当初走过的弯路，高鹏苦笑起来。

2017年初，他满怀激情地建起了三个大棚。最南面的种
西红柿，后面两个种草莓。当时想得简单，觉得不就是浇水
施肥吗？结果第一步就栽了跟头。

在品种选择上，他完全是个门外汉，选错了品种，后期的
管理、市场认可度全成了问题。可大棚都建好了，想改很难，
只能硬着头皮上。

更致命的是选址布局时，大棚行距留得太短，冬天采光
互相遮挡，南面的棚把北面棚的阳光挡得严严实实。为了省
钱，高鹏买了劣质保温材料，结果保温效果极差，同样的品
种，别家的草莓都上市了，他家的才刚开花。

高鹏意识到：蛮干不行。2018年起，他开始频繁跑外地
学技术，从2019年开始，逐渐摸索出一些门道。到了2020
年那一茬，他严格按照成熟的技术标准，从施肥到给水都做
得一丝不苟，草莓和西红柿长势喜人，眼见第一批果就要上
市了。

然而，天有不测风云。2020年正月，一场突如其来的大
雪，把后面两个棚直接压塌了。棚里即将丰收的草莓、西红
柿全烂了，熟透的果子被压得稀碎。

那一刻，高鹏感觉天塌了。所有的心血，前前后后投入
的资金和力气，瞬间归零。

在那些灰暗的日子里，他反复问自己：还干不干？
最终，骨子里那股不服输的劲儿占了上风。不能因为一

场雪，就把前面几年攒下的经验全扔了。于是，他爬起来，站
起来，重新振作起来。

从“土专家”身上汲取力量

经历了惨痛的教训后，高鹏终于明白，农业这个行当，光
有热情和蛮力远远不够，更需要智慧和学习。如果说第一阶
段他是在“交学费”，那第二阶段就是他真正“拜师学艺”、快
速成长的时期。

高鹏真心感谢农广校，是这个平台把他这个农业“小白
领”送进了门。每次培训、每次学员之间的交流都能学到真
东西，身边一个个“土专家”，其实是真正的田间高手。他们
没那么多书本理论，但实践经验丰富，总能做到“四两拨千
斤”。

他印象最深的是，在一处苹果园里，几个“土专家”蹲在
地上抠树根。根据根的颜色和病变情况，立马就能判断出管
理得好坏。他们还顺带提到，生草栽培不用特意买外地草
种，就用本地杂草，因为本地草培养的昆虫环境是固定的，已
经形成了生态平衡。

“那一次深受触动，实践出真知，这些‘土专家’在日复一
日的劳作中总结出的经验，很多是课本上一带而过的东西，

却恰恰是解决问题的‘金钥匙’。”高鹏说。
从那以后，他更加注重向同行取经，每每听到、看到、学

到一点新东西，他就赶紧记下来，回来自己再二次总结、消化
吸收。在他看来，每个人都是老师，哪怕只是某次聊天中提
到的一个小技巧，都可能让他少走很多弯路。

在种植理念上，高鹏坚持生态循环理念。以前猪场还在
时，他把猪粪发酵成沼液还田。猪场停业后，他就开始堆肥，
把牛粪、猪粪加秸秆发酵好了再下地。施肥时，他试验用豆
饼和香油下脚料发酵做有机肥。

“用有机肥最大的好处是提升口感。现在很多人抱怨水
果店里买的东西没有小时候的味儿，归根结底就是化肥用多
了，有机肥少了。自己堆肥能把成本压下来，效益反而更高，
果子的风味也更浓郁。”高鹏解释道。

既要迎合市场，又要坚守品质。在二号园区，光桃子的
品种，高鹏就反复试种过20多个，到最后，留下来的只有七
八个品种。淘汰的原因各种各样：有的口感不错，但卖相不
行；有的管理难度太大，不适合本地气候。

“现在留下的品种，成熟期能错开，半个月到一个月能推
出一种，这样采收压力小，资金也能慢慢回笼。”他解释说。

种出好吃的果实，也种出更好的自己

回望这一路，高鹏尝遍了酸甜苦辣。但每当他站在地
里，看着果子一天天长大时，就觉得一切都值了。

这些年，最让高鹏欣慰的是积累了一大批“铁粉”。有些
人对他家桃子的成熟时间比他自己还清楚。

比如，枣油桃8月初才成熟，而今年有个新品种桃子6月
底7月初就熟了。客户就发信息问：“不对啊，我以前都是8
月份才吃到你们家桃子的。”

为什么顾客连成熟时间都记得清清楚楚？因为她想吃
桃子的时候，第一个想到的就是高鹏家的。

尤其是女客户，对口感、品质特别在意，有的喜欢脆的，
有的喜欢熟透的、糖度高的，甚至会特意嘱咐：“油蟠桃晚点
给我送，枣油桃早点，我喜欢脆的。”

每一份这样的反馈，对高鹏来说都是信任，更是动力。
消费者把他种出来的果实当作自己的口粮，吃得格外安心，
这就是对他最大的认可。

现在高鹏的布局分两块：老园区种玉米和小麦，目前选
了三个高产稳产品种，尽量提高粮食产量。二号园区以果树
为主，七个桃子新品种将逐渐进入盛果期。丑梨是与烟台农
科院合作引进的西洋梨系列，放软后口感软糯，吃起来像冰
淇淋，10月1日左右成熟。

三五年内，高鹏暂时没有扩张的计划。他更希望把现有
品种的品质做到极致，把品种的特性和高口感充分发挥出
来，让更多人吃到他亲手种出的水果。

至于未来，他还想发展采摘和赏花，春天看花，秋天摘
果，让更多人体验田园快乐。另外，他打算趁着农闲，给周边
农户搞农机服务，把经验辐射出去，带一带乡亲们。

他的成功，带动了不少周边农户。果园在疏花疏果、套
袋、采收的时候用工量很大，最高峰时一天要雇30多人，全
都是周边的农民。他们在农闲时来挣点外快，既解决了用工
问题，也增加了收入，双方都受益。

这些年，高鹏不仅在这片土地上种出了果实，更种出了
一个全新的自己。去年，他还获评了山东省新型职业农民副
高级职称和山东省齐鲁乡村之星。这是对他这些年坚持与
成长最好的肯定。

对高鹏来说，路还长，但只要脚踩泥土，心向阳光，就不
怕走不远。

种桃种李种春风
龙口市高素质农民高鹏的田园梦与实干路

YMG全媒体记者 苗春雷 摄影报道

专家点评

乡土有梦，青年归来
烟台市农研中心（农广校）宋秀英

乡土有梦，青年归来。烟台市农研中心（农广校）
深耕高素质农民培育沃土，以专业培训、全程赋能为返
乡创业青年搭起逐梦乡村的广阔平台。

从高薪白领变身新农人的高鹏，正是农广校培
育出的青年标杆。系统化农业课堂、一对一创业指
导，让他把机械专业知识与现代农业相融合，创品
牌、引良种，打造青年农民创业园，带着周边乡亲们
增收致富。

青春扎根田野，创新振兴乡土。烟台市农研中心
（农广校）将持续厚植青年培育体系，以技术、资源、政
策等全方位护航，感召更多怀揣田园理想的年轻人返
乡耕耘，用新知识、新产业激活乡村发展动能，让青春
力量成为乡村全面振兴最澎湃的底色。

从军营里摸爬滚打26年的消防老兵，到田间地头、市场
一线的创业者，脱下军装的这些年，他把部队里练出的韧劲
儿、实劲儿，全揉进了“健康环保”这一件事里。

烟台德峰环境科技有限公司创始人刘中友总说自己
“就是干点小买卖”。可就是这份稳扎稳打的性格，让他从
一台新风设备起步，慢慢延伸出空气净化、食品净化等多种
业务，把清新与安心送进了学校、社区、厂区，也送进了寻常
百姓家。

1992年，农村出身的刘中友参军入伍，成为天津消防部
队的一名战士。考军校、提干部，在天津的10年，他把青春
扎进了消防救援一线。2002年，因家中老人年迈，他调回烟
台消防支队，一待又是16年。2018年12月，恰逢消防改革，
他选择了自主择业。“能不给国家添麻烦就不添麻烦，自己闯
一闯，也对得起这20多年的军旅生涯。”刘中友说。

其实退役之初，他并没有想好具体做什么，直到在本地
平台看到谢家庄22亩樱桃园转让的信息。从小在农村长大，
对土地、对农业天生有感情的他接下了这片园子。

他的农场不追求高产暴利，而是走起了“健康路线”：尽
量少用化肥农药，水果自然成熟，还划出一块块共享菜园，供
朋友、市民体验收获。

“农业挣不了快钱，但它是个根。”刘中友坦言，农场更像
一个纽带与平台。这里不对外营业、不收餐费，战友来了摘
点菜、喝杯茶，客户来了吃顿自家做的农家饭，一来二去，他
和不少人成为了朋友，这也为他带来了新的创业机遇。

2018年底，他注册成立烟台德峰环境科技有限公司，定
下“德为本、诚为先、合作赢、齐登峰”的经营理念，正式迈出
环保领域创业的第一步。

德峰环境的起步，源自一条战友的朋友圈。看到战友分
享的新风系统产品，刘中友眼前一亮：不用开窗就能通风换
气、净化空气，既符合健康环保的大方向，也和自己的创业理
念高度契合。

得知产品生产企业也是退役军人创办的，他当即要来联

系方式，直奔天津考察。厂房规模、研发实力、企业理念，各
方面都与刘中友的期待契合，可对方起初却并不信任他：“你
刚转业，能做好市场吗？”刘中友没多辩解，只留在厂里学技
术、学安装。

回来后，他负责跑市场、谈合作，两名战友负责安装施
工，人手不够就自己找安装团队配合。装饰公司、家电卖场、
社区门店，他一家一家上门对接。“客户约好八点半见面，我

七点半就等在楼下，宁肯早到一小时，绝不迟到一分钟。”就
这样，刘中友找到了烟台环保健康市场的突破口。

随后，他先后与三联家电、日日顺家电达成合作，6家三
联门店同步上架其新风产品，他又主动对接本地装饰公司，
把最大利润空间让给设计师与合作方。“让合作伙伴有动力，
双方共赢，市场才能打开。”凭着这股爽利与诚信，2019年，德
峰环境的新风产品进货额突破百万元，销售额近200万元，

在全国代理商中名列前茅。
2020年疫情来袭，线下市场遇冷，却也成就了新风业务

的新起点。刘中友引进与钟南山呼吸研究所合作的新风系
统，产品加装杀病毒净化模块，适配密闭办公场所与公共空
间，再次乘上发展东风。近几年，公司与银行、机构、社区等
开展的家装合作项目陆续落地，“不开窗也能呼吸新鲜空气”
的理念，慢慢被更多烟台市民接受。

新风业务站稳脚跟后，新的机遇以一种“意料之外”的方
式找到刘中友。一次中标后，刘中友接到一通来自北京的电
话，对方推荐食品净化机产品，他第一反应是“遇到骗子
了”。耐着性子加了微信、看了资料后，刘中友了解到产品是
中食集团的食品净化机，可降解农残、杀灭病毒。赴京实地
考察后，他才敲定了合作。“不仅补上了‘舌尖上的健康’这一
环，还能与空气净化形成呼应。”刘中友说。回来后，他将食
品净化机推荐给学校、机关、企业食堂等。顺着“健康环保”
这条主线，他又拿下德国普里美焊烟与尾气净化设备的中国
大陆唯一代理权，切入工业环保赛道，为万华、来福士船厂、
海阳核电、烟台港等企业提供车间焊烟、尾气净化解决方案，
仅去年就完成了470万元的工业尾气净化项目。

从家庭新风到食品净化，再到工业环保，德峰环境的业
务越铺越宽，刘中友的经营原则却始终没变。合作项目盈
利，他总把大头利润分给伙伴；对跟着项目干活的临时工，他
也坚持当天结算工钱，即使公司资金最紧张时，他宁愿贷款
也不拖欠工资；对长期合作的务工人员，他坚持统一购买意
外伤害险，共同分担风险。

“当兵的做生意实在，坚守诚信底线。”刘中友常说，单打
独斗的时代早就过去了，合作共赢才能走得更远。创业8年，
他也踩过坑、受过骗，有合作方拖欠货款，也有轻信他人导致
的损失。可他却愿意坦诚地将这些经历分享给退役回来的
战友，只为提醒大家：“不做超出认知的事，不冒承受不起的
风险，创业先把眼前一小步做好，再谋发展。”

如今，德峰环境年销售额达500余万元，新风、食品净
化、工业尾气治理等产品遍布烟台各市区。刘中友却没打算
盲目扩张：“市场有波动，稳扎稳打把服务做细、把口碑做实，
比什么都重要。”闲暇时他还是更愿意泡在农场里，和战友聊
聊创业心得，接待来洽谈合作的朋友。

烟台德峰环境科技有限公司创始人刘中友：

实干开路、诚信破局，锚定新风赛道
YMG全媒体记者 秦菲 通讯员 李雪 摄影报道

刘中友参加大赛获奖刘中友参加大赛获奖。。

高鹏察看果实成熟情况高鹏察看果实成熟情况。。

望着果园望着果园，，高鹏信心满满高鹏信心满满。。


